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Participación en convocatorias transnacionales de partenariados HE
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En las convocatorias transnacionales de partenariados HE, 
las agencias financiadoras españolas financian la 

participación de entidades españolas integrantes de 
consorcios transnacionales. 

La participación en estas convocatorias transnacionales: 

• Fomenta la internacionalización de la I+D+I en España

• Mejora la excelencia y competitividad de los investigadores españoles

• Refuerza su participación en áreas de interés estratégico europeo 

• Contribuye a dar respuesta a los grandes retos sociales



Participación en convocatorias transnacionales de partenariados HE
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✓ Convocatorias transnacionales: en cada propuesta deben participar como mínimo 3
partners elegibles de recibir financiación de al menos 3 países diferentes.

✓ Comprobar bien los criterios de elegibilidad central especificados en cada
convocatoria.

✓ Se suele requerir la representación de diferentes stakeholders:
A. Academia o centros de investigación
B. Entidades del sector de salud pública o clínica (hospitales, atención

primaria…)
C. Empresas
D. Otros stakeholders (organizaciones de pacientes…)

✓ Normalmente son convocatorias de 2 fases en el proceso de evaluación:
pre-propuestas y full propuestas.

 



Criterios de evaluación de las propuestas 
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✓ Excelencia
• Excelencia y calidad científica de la propuesta
• Importancia de la cuestión de investigación
• Claridad y relevancia de los objetivos
• Credibilidad, claridad de la propuesta y metodología
• Innovación y progreso más allá del estado del arte en dicho ámbito
• Calidad del consorcio internacional
• Novedad y ambición del proyecto

✓ Impacto

✓ Implementación
 



Criterios de evaluación de las propuestas 
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✓ Excelencia

✓ Impacto:
• Impacto esperado de los resultados de investigación
• Valor añadido de la colaboración transnacional
• Proyectos con gran potencial de aplicación a corto y medio plazo

(trasnferencia, plan de explotación, acceso al mercado…)
• Participación e involucración de otros stakeholders (clínicos, industria,

pacientes…)
• Efectividad de las medidas de explotación y diseminación de los resultados del

Proyecto.

✓ Implementación
 



Criterios de evaluación de las propuestas 
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✓ Excelencia

✓ Impacto

✓ Implementación:

• Viabilidad de la propuesta y probabilidad de la consecución exitosa del
Proyecto

• Coherencia y efectividad del Plan de trabajo
• Uso de biobancos y cohortes existentes
• Conveniencia de las estructuras de gestión, incluyendo gestión del riesgo y la

innovación y la propiedad intelectual
• Consideración de aspectos éticos y de RRI (investigación e innovación

responsables)
• Adecuación del presupuesto
• Sostenibilidad de las capacidades de investigación iniciadas por el Proyecto

(gestión de datos FAIR, Open Science…)



Puntos clave para preparar una propuesta exitosa: ELEGIBILIDAD  
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• Criterios de elegibilidad central: revisar bien cada convocatoria específica.

• Criterios de elegibilidad nacional (o regional): revisar bien los criterios de 
cada agencia financiadora: 

• Entidades elegibles y no elegibles

• Elegibilidad de los Investigadores Principales

• Elegibilidad de los costes

• Fases nacionales de presentación de propuestas

• Puntos de contacto específicos para cada convocatoria 



Puntos clave para preparar una propuesta exitosa: CONSORCIO 
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✓ Antelación al preparar la propuesta y los partners del consorcio. Prepararla antes 
de que se abra la convocatoria oficialmente (pre-anuncios). 

✓ Correcta selección de los partners que mejor encajen en el consorcio de la 
propuesta y que aporten un valor estratégico al consorcio.

✓ Tratar de incluir aquellos partners recomendados específicamente en la 
convocatoria (por ej. empresas, organizaciones de pacientes, …). Puede que sea 
necesaria la inclusión de colaboradores con sus propios fondos o de otros países 
(si en España no son elegibles para recibir financiación). 

✓ Incluir como Investigadores Principales (IP) los que estén recomendados 
específicamente en la convocatoria (por ej. jóvenes investigadores, doctores en 
medicina, etc).



Puntos clave para preparar una propuesta exitosa: CONSORCIO 
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Puntos clave para preparar una propuesta exitosa: WIDENING 
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✓ Valorar la contribución de países de 
widening (por ej. Estonia, Letonia, Lituania, 
Rumanía, Polonia, Eslovaquia, Turquía, 
República Checa…) o terceros países que 
participen en la convocatoria (por ej. 
Taiwan, Canadá, Egipto, Brasil, Suiza, etc).

✓ Suele haber un proceso de widening en las 
convocatorias transnacionales para incluir a 
partners de estos países.



Puntos clave para preparar una propuesta exitosa: 
BÚSQUEDA DE PARTNERS & INFODAYS 
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Puntos clave a tener en cuenta para la preparación del PROYECTO
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• PROJECT DESCRIPTION (MAX. 5 PAGES) 

❑ BACKGROUND, STATE OF THE ART AND PRELIMINARY RESULTS

❑ OBJECTIVES, THE RATIONALE, AND THE METHODOLOGY

❑ JUSTIFICATION AND TRLs. 

❑ DESCRIBE THE UNMET MEDICAL NEED THAT IS ADDRESSED BY THE 

PROPOSED WORK. 

❑ ADDED VALUE OF THE TRANSNATIONAL COLLABORATION

❑ PRESENTS YOUR INITIAL REFLECTIONS AROUND RRI

Pre-Proposal

• Tener en cuenta la participación de partners clínicos y SMEs.
• Demostrar que se trata de un proyecto maduro y de excelencia científica.
• Ajustar bien los presupuestos a las tareas realizadas en el proyecto. 
• Revisar el inglés, claridad en la redacción, uso de imágenes y diagramas. 
• Demostrar la necesidad clínica y el valor añadido y traslacional del proyecto.

• PROJECT DESCRIPTION ( 20 PAGES)

❑ PROPOSED WORK (MAX. 2 PAGES)

❑ PRELIMINARY RESULTS (MAX. 2 PAGES)

❑ WORK PLAN INCLUDING REFERENCES (MAX. 9 PAGES)

❑ DIAGRAM (TIMEPLAN, GANTT AND/OR PERT, MAX. 1 PAGE)

❑ ADDED VALUE OF THE PROPOSED INTERNATIONAL COLLABORATION (MAX. 1 PAGE)

❑ POTENTIAL IMPACT AND EXPLOITATION OF EXPECTED PROJECT RESULTS (MAX. 1 PAGE)

❑ HANDLING OF INTELLECTUAL PROPERTY RIGHTS (MAX. ½ PAGE)

❑ DESCRIPTION OF ON-GOING PROJECTS, PENDING PATENTS AND PATENTS (MAX. 1 PAGE PER 

GROUP)

❑ RRI ON ETHICAL, SAFETY AND LEGAL ISSUES OF THE PROJECT PROPOSAL (MAX. 1 PAGE)

❑ JUSTIFICATION OF REQUESTED BUDGET AND TOTAL PROJECT COSTS (MAX. 1 PAGE)

Full-proposal



Puntos clave para preparar una propuesta exitosa: MEJORA y RÉPLICA  
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• Fase de réplica (rebuttal phase): contestar a las cuestiones de los 
evaluadores de forma precisa y detallada. 

• Es una fase muy importante que es tenida en cuenta en la 
evaluación final por parte del Panel de evaluación. 

• En caso de no conseguir el proyecto, insistir en convocatorias 
próximas si son del mismo ámbito hasta conseguirlo, teniendo en 
cuenta las recomendaciones de los evaluadores para mejorar la 
propuesta.

• Tener como referente coordinadores o partners que han obtenido 
exitosamente financiación en previas convocatorias.



Puntos clave para preparar una propuesta exitosa: ERRORES FRECUENTES  
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➢ Propuestas NO alineadas con los objetivos de la convocatoria

➢ Propuestas NO equilibradas (propuesta poco novedosa versus 
propuesta poco realista)

➢ Propuestas SIN suficientes detalles en relación a la 
metodología (nº de muestras, métodos experimentales, 
análisis de los datos…) o el posible impacto (plan de 
explotación de los resultados, usuarios finales, cuantificación 
de los beneficios, etc) 



Puntos clave para preparar una propuesta exitosa: ERRORES FRECUENTES  
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➢ Propuestas que NO tienen en cuenta infraestructuras, 
plataformas o asociaciones europeas existentes



Puntos clave para preparar una propuesta exitosa: ERRORES FRECUENTES  
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➢ Propuestas NO estructuradas (sin lógica en el orden de los 
     WPs y las tareas, ausencia de figuras o gráficos, títulos   
     complejos y no explicativos, nomenclatura no coherente…)

➢ Propuestas que NO abordan en detalle algún aspecto RRI 
(Investigación e Innovación Responsable)



Puntos clave para preparar una propuesta exitosa: aspectos RRI
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Puntos clave para preparar una propuesta exitosa: aspectos RRI
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Puntos clave para preparar una propuesta exitosa: aspectos RRI
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Guía para auto-evaluación ética

https://ec.europa.eu/info/funding-tenders/opportunities/docs/2021-
2027/common/guidance/how-to-complete-your-ethics-self-assessment_en.pdf

open-science-5161.pdf (horizon-europe.gouv.fr)

https://ec.europa.eu/info/funding-tenders/opportunities/docs/2021-2027/common/guidance/how-to-complete-your-ethics-self-assessment_en.pdf
https://ec.europa.eu/info/funding-tenders/opportunities/docs/2021-2027/common/guidance/how-to-complete-your-ethics-self-assessment_en.pdf
https://www.horizon-europe.gouv.fr/sites/default/files/2021-12/open-science-5161.pdf#:~:text=Horizon%20Europe%20will%20require%20immediate%20open%20access%20to,closed%20as%20necessary%E2%80%99%2C%20safeguarding%20legitimate%20interests%20or%20constraints.


MARÍA CRISTINA NIETO GARCÍA

Jefa de Área de Proyectos de 
Colaboración Internacional

Instituto de Salud Carlos III (ISCIII)
mnieto@isciii.es 

Muchas gracias 
por su atención

mailto:mnieto@isciii.es
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